Reklamskolan

Vill du bli biittre pa marknadsféring? Da ska du liéisa ForetagsAndans Reklamskola. Michael Astmar pa
Reklambolaget 0371 ger dig smarta tips och guidar dig genom reklamvirldens snariga djungel.

-EEE VAKNA - Internet ar viktigare an du tror!
I denna del sticker jag ut hakan och bereder mig pa att fa en hel del ilskna samtal dar jag idiotforklaras av folk som inte delar min mening. Men
jag anser att amnet dr oerhort viktigt for utvecklingen av foretagsklimatet, sé val 1 var lokala omgivning som nationellt. Sd hiang med nu :-)

De senaste aren har marknadsforing med hjélp av internet 6kat lavinartat. Annonsering pé internet omsétter nu for tiden mer &n saval tv-
reklam som gratistidningar och dr snubblande néra att omsétta mer @n all den direktreklam vi far i brevladan. (Klla: IRM - Institutet for Reklam-
och Mediestatistik)

Alla foretag ska ha en hemsida
Joda, jag sticker ut hakan och sdger att alla foretag ska ha en hemsida. Men skillnaden &r stor pa hur avancerad hemsidan behover vara. For
en del foretag racker det att ha en enkel sida med telefonnummer, karta och en ruta diar man kan anmadla sig till foretagets nyhetsbrev.

Andra foretag har massor att tjdna pa att lagga mycket tid och pengar pa en vil genomtédnkt och pakostad hemsida.

Lokal malgrupp

Lat oss sdga att du har en butik i ditt lilla samhaille. Ortsbefolkningen ar din malgrupp. Har du en butik med en lokal malgrupp behdver du inte
lagga pengar pa att komma hdgst upp i google ndr Sveriges befolkning sdker pa blommor, skor, glasogon eller digitalkameror. Daremot har du
ett guldlage nér det géller att skicka e-nyhetsbrev.

Ténk dig att du snabbt och kostnadseffektivt kan fa kontakt med alla dina kunder. Berétta att du precis fatt in en ny produkt, att du startar
din rea, att en leverantdr kommer péa besok och visar nyheter eller att du séljer ut ditt restlager. Alla foretag borde skicka nyhetsbrev till sina
kunder!

Mitt tips ar att satsa pa en enkel hemsida och pa att skicka e-nyhetsbrev. Testa ett ar och utvérdera!

Foretag som sdljer over hela landet/variden
Har du ett foretag med en geografiskt stor malgrupp ar det viktigt att synas pa internet. Speciellt om du vill f nya kunder som inte vet
om att du finns. Dina potentiella kunder bldddrar inte ldngre i gula-sidorna. De sdker pa google, eniro eller i andra sdkmotorer.

For att potentiella kunder ska hitta din hemsida kan du gora pa flera olika sitt. Skmotor-optimera hemsidan sa den kommer hogt upp i
google. Kop annonsplatser pa andra hemsidor eller betala for sponsrade ldnkar. Marknadsforing pa internet har 6kat oerhort mycket och
forvéntas fortsatta dka i en rasande takt. Det dr bara att inse att internet dr idag en mycket viktig marknadskanal.

Det finns otroligt mycket du kan géra med en hemsida. Ge besokarna tillgang till monteringsanvisningar, ge svar pa vanliga fragor (ger
dig farre telefonsamtal), ladda hem produktblad, offertforfragningar, sélj dina produkter direkt via e-handel... Mjligheterna ar odndliga.

For att din hemsida ska bli ndgot som ni tjinar mycket pengar pa behover du sitta dig ner med en duktig och erfaren marknadsforare som
vet hur man utnyttjar internet pa bésta sitt och som kan ge dig rad och forslag pa vad som kan goras. Det duger inte langre att chefens 14
arige son knapar ihop en hemsida for 500 kr. (Detta uttalande kommer nog att ge mig manga arga blickar, men jag tycker sa.
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Teknikproblemet

Internetmarknadsforing r en helt ny tévlingsgren i jakten pé nya kunder. De flesta av oss vet hur man annonserar i en tidning, men att
uppdatera hemsidan &r for ménga en helt ny virld. Troligtvis &r detta en stor orsak till att vi ser s manga daliga hemsidor med gamla
nyheter.

Mitt tips: Tycker du det dr roligt att uppdatera er hemsida, skicka nyhetsbrev, kopa sponsrade lankar, s6koptimera och vill jobba med detta
regelbundet maste du sdtta av en hel del tid for att ldra dig de program och verktyg du behover. Med ett stort och gediget intresse och en
hel del arbetstid kommer du troligtvis att kunna skota din internetmarknadsforing sjélv. Ska resultatet bli riktigt bra maste du dessutom ha
kunskap och erfarenhet inom reklam och marknadskommunikation.

Alternativet &r att kdpa tjénsterna fran nadgon du litar pa och som har internetmarknadsforing som yrke. Givetvis ar jag partisk, men jag
ar helt édrlig nér jag sdger att de flesta foretag skulle tjdna pa att bygga upp ett fortroendefullt samarbete med en professionell webbyra.
Idag dr konkurransen tuffare och det stills helt annorlunda och betydligt storre krav pa den som héller i marknadsforingen idag &n det
gjorde for 10 ar sedan.

Ditt ansikte utat 0371,se
Till sist, tdnk pa att médnga som kommer in pa din hemsida vet ingenting om ditt foretag. WeBB & REKLAM
Din hemsida &r foretagets ansikte utat. Vilket intryck ger du besdkarna? Har du gamla nyheter, Michael Astmar
daliga produktbilder och felaktig information? Andra i si fall pa det snabbt. Reklambolaget 0371

Din hemsida ir viktigare éin du tror! michael@0371.se, tel. 0371-319 00



